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Andreas Wingchen 

Trainer | Coach 

Projekt– und Trainingserfahrung 

 Schulungen und Trainings in den Bereichen: 

 Produktschulung, Argumentation, Akquise- und Kundenbindung 

 Verkaufstraining, inkl. Abschlusstraining 

 Telefontraining, insb. Outbound 

 Personalentwicklung, Führung und Erarbeitung von Führungstools 

 Vertriebsstrukturaufbau und -controlling 

 Unterstützung in allen kaufmännischen Bereichen bei der Produktneueinführung 

(NEM, Medizinprodukt) 

 

... weiter auf Seite 2 

Persönliche Daten 

 1970 in Langenfeld/ Rheinland geboren 

 Industriekaufmann 

 Marketingfachwirt IHK 

 Über 12 Jahre Vertriebserfahrung 

in der Pharma– und Dentalindustrie 

 4 Jahre Führungserfahrung 

 Mehrere Jahre Erfahrung in der 

Betreuung von Key Accounts 

„Heitere Gelassenheit 

ist das Markenzeichen des Profis“ 
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Andreas Wingchen 

Trainer | Coach 

Ärzte, Zahnärzte, Apotheker, MFA (Medizinische Fachangestellte ) 

und PTA (Pharmazeutisch-technische Assistentin) 

 Marketing und Werbung 

 Entwicklung, Einführung von Selbstzahlerleistungen 

 Kundenbindung und Kundenentwicklung 

 Personaltraining in Verkauf und Kommunikation 

 Einführung und Entwicklung von kaufmännischen Tools wie Honorarvereinbarungen, 

praktische QM-Umsetzungen und Controlling 

 Vermittlung der rechtlichen und steuerrechtlichen Grundlagen bei der Gründung 

von praxisparallelen Gewerben 

 Implementierung der neuen Produkte in den Praxisablauf 

 

 

 Buchautor "Unternehmen Arztpraxis" bei Datev GmbH 


