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Institut fiir Verkaufs- und Fiihrungserfolge

Christina Platvoetz
Dipl. Betriebswirtin (WA) | Expertin fir Kommunikation und Performance

Personliche Daten

. Abitur, Studium der Betriebswirtschaft

. Trainee in den Bereichen Personalwesen,
Controlling, Marketing

. Dipl. Betriebswirtin (WA)

. Key-Account-Managerin und Trainerin in der
Pharmaindustrie

. Trainer- und Coachausbildung

Projekt— und Trainingserfahrung

. Vertriebstrainerin und Coach fir Verkaufer, Key-Account- Manager und Fuhrungskrafte
. Bereichsleitung der PaulySales GmbH

. Entwicklung und Leitung der ,,Business-Coach- Ausbildung*
in verschiedenen Konzernen

. Monitoring von Verkaufern und Flhrungskraften

. Seminare und Vortrage fiir Fihrungskrafte, Verkaufer, Key-Account-Manager,
Arzte und Praxisteams mit den Schwerpunkten:

Kommunikation

Kunden- und umsatzzentriertes Verkaufen
Konfliktmanagement

Motivation und Performance

Moderation und Prasentation
Stressmanagement

Teamtraining

... weiter auf Seite 2
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Weitere Projekt— und Trainingserfahrung

. Organisation und Durchfiihrung von Arzteveranstaltungen
(Unternehmer- und Expertenworkshops, Seminare zu den Themen Kommunikation,
IGeL-Leistungen, Praxisfihrung und Teammanagement)

° Moderation von
Firmen-Events, Kongressveranstaltungen, Produkteinfiihrungen u.A.

° Personliche Weiterbildung
in den Bereichen Marketing, Fihrung und Vertrieb
Business School St. Gallen, Institut fir Markentechnik Genf

Aktuelle Projekte

. Seminare fur AuBendienstmitarbeiter und Key-Account-Manager
Kunden- und umsatzzentriertes Verkaufen
Verkaufen in Verdrangungsmarkten
Leistungssteigerung in Druck- und Anforderungssituationen
Professionelle Kommunikationsmethoden fir erfolgreiche Kundengesprache
Verkaufsgesprache verbindlich abschlielRen

Erfolgreich verhandeln — Verhandlungstechniken und -strategien

. Vortrige fiir Filhrungskrifte und Arzte
Motivierendes Leistungsklima in Unternehmen schaffen
Wandel als Chance — Potenziale erkennen und nutzen
Sicher in die Zukunft — Erfolgreiche Praxisfihrung

Erfolgreiche Umsetzung von Vertriebsstrategien

... weiter auf Seite 3
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Weitere aktuelle Projekte

° Train the Trainer

Aus- und Weiterbildung von regionalen Trainern und Flhrungskraften
° Business-Coach-Ausbildung fiir Fihrungskrafte
° Monitoring von AuBendienstmitarbeitern
. Aufbau und Implementierung einer vertriebsorientierten Business-Akademie

. Booklets zum Thema
Business-Coaching

Kunden- und umsatzzentriertes Verkaufen
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